OPPET
BREV

till alla (blivande)
e-handlare ddr ute

Det finns en uppsjo av e-handelsplattformar.

Som kund kan det vara hoppldst att se
skillnaderna under en upphandling. Eller
att forsta varfor en leverantor behover
ldgga ner 500 timmar pa forstudie for nagot
som en annan redan har inkluderat i sin
plattform. Det &r latt att haka upp sig pa
specifikationslistor. Fastna i detaljer. En bra

plattform dr alltid grunden, men den ensam

avgor inte om ni lyckas eller inte.

Det ar méanniskor. Andra entreprendrer,
manniskor som inser att ni som kunder,
oavsett om ni &r en avdelning inom ett
stort foretag eller en nystartad verksambhet,
kommer slita som djur for att fa det att ga
runt i borjan. Ménniskor som har gjort resan

flera ganger om och som vet vad som kravs.

Vi ar ett entreprendrsforetag. Vi borjade med
en entreprendr med noll koll pa teknik och en
underbetald utvecklare. Vi salde en produkt
som inte ens fanns. Vi jobbade dygnet runti
flera ar. Vi vet att det krdvs mer an teknik for
att lyckas. Det krdvs engagemang. Och en stor
dos 6dmijukhet har vi fatt oss pa vdgen.

Det &r det vi hjélper dig med. Vi tar hand om
det tekniska, hjdlper dig med avtalen som

kravs, ger dig stéd och support sd ldngt det
ar fysiskt mojligt. Vi ér enormt stolta éver

var produkt. Pa sju ar har den blivit en av

de basta i branschen, anvands av narmare
3000 foretag och pa over 20 geografiska
marknader. Men stoltast ar vi ver vara
kunder och medarbetare, for det dr vi som ar

Jetshop.

Funderar du pd att starta e-handel eller
Overvager du att byta leverantor? Glom

inte att kolla med oss ocksa. Kom till

vart kontor i Goteborg eller Oslo, sla en
signal pd 031-760 71 70, skicka ett mail il
sales@jetshop.se, prata med @Jetshop pa
Twitter eller besdk oss pa facebook/Jetshop.

jetrhop



